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grupotusolucion ha nacido como consecuencia del desarrollo de nuevas unidades de negocio y
marcas del sector de la financiacion y el inmobiliario.

Las diferentes marcas comparten el concepto Tu Solucion, y ello va mas alld de ser un nombre,

forma parte de nuestra visidn: queremos encontrar la solucion a medida de la situacidn personal y
) profesional de nuestros clientes en los dambitos que trabajamos.

| Buscamos, encontramos y luchamos por la Solucion a medida que necesitas {
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grupotusolucioén esta formado por las siguientes marcas:

tu hipotecaria (tsh) fue la primera marca del grupo creada en 2000, la que dota de
reconocimiento y prestigio al resto ya que es con la que nos iniciamos en el mundo de la intermediacion
RN financiera independiente.
tusoluciénhipotecaria www.tusolucionhipotecaria.com
solucion (tsi) nacié hace 5 afios ya que aumenté la demanda de personas que acudian a
TSH en busca de vivienda. Actualmente, estamos en un momento de crecimiento y con muchos planes para
el futuro.
www.tusolucioninmobiliaria.com

tusoluciéninmobiliaria

tu odontofinancia (tso) ha surgido en 2010 como respuesta a la necesidad de muchas personas
a buscar la financiacidon para tratamientos odontoldgicos y también, para la financiacidon de instalaciones,
material y aparatologia médica odontoldgica.

www.odontofinancia.com
tu odontofinancia

tusolucionesteticfinancia (tse) asi como TSO, pretende intermediar para la concesién de créditos para
la realizacion de operaciones de estética.

tusolucionesteticfinancia




Organigrama grupotusolucion

Direccion General

Grupo TuSolucidén
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Evoluciéon equipo humano de grupotusolucion del 2007 al 2010
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grupotusolucion ha pasado de cinco empleados en 2007 a 25 personas a finales de 2010. Durante el periodo de 2007 al
2009, claramente los anos que mas ha afectado la crisis en todos los sectores, grupotusolucion supo mantenerse y trabajar
duro. En el Gltimo afo, se ha pasado de siete a 25 personas que refuerzan las areas de comunicacion y marketing,
administracion, los departamentos de técnico comercial, gestoria inmobiliaria y los departamentos analiticos.

PEQUENA GRAN EMPRESA




Aumento de presencia de profesionales femeninas en el equipo del grupo
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Durante el Ultimo afo se ha triplicado el nimero de profesionales del sexo femenino que han empezado a trabajar en
el grupotusolucion. Cabe destacar que las mujeres ocupan puestos directivos como seria el caso de la responsable de
Administracion y Contabilidad del grupo y del departamento de Comunicacion.

CONCILIACION DE VIDA
LABORAL Y FAMILIAR




A pesar de que el grupotusolucion lleva 10 afos en el mercado trabajando dia a dia a dmbito nacional, es ahora cuando
vive un gran momento de crecimiento y expansion tanto en volumen de trabajo, equipo de trabajo y localizaciones de
oficinas.

La sede central de grupotusolucion estd situada en la calle De les Torres 26, 08042 de Barcelona. Ademas, estamos
situados en Gran Via de Les Corts Catalanes 606 1° 22, 08007 Barcelona.




Noticias del Grupo TuSolucién
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Entrevista

Ricardo Gulias Valverde, director
general de RN Tu Solucion
Hipotecaria

RN Tu Solucidn Hipotecaria es una intermediadora financiera
independiente formada por un equipo de profesionales con
experiencia de mas de diez afios en el sectory
comprometidos en buscar la mejor solucidn hipotecaria para
cada cliente. La fuerza de trabajo de RN estd en su
experiencia en el sectory en su trato cara a cara con el cliente.

Entrevista a Ricardo Gulias sobre financiacién en la web inmobiliaria Pisos.com, 2 de junio de 2010




Alternativas a la insolvencia Palabras clave

hipotecas 90 afios, hipotecas a 90 afios,
Lag solociones a 1as que hasta ahora recurrian los chientes con problemas de hipotecas nonagenanas, uestnm} 0
solvencia eran variadas. Muchos hipotecados optaban por cambiarse de banco AnoS...
o por renegociar las condiciones del préstamo con su enfidad. Otros han optado
por utilizar sus penodos de carencia durante almunos meses o afios hasta que su
situacldn econdmica mejore ¥ no son pocos los que han optado por una refinanciacion o reagrupacion de deudas. De
hecho, durante el afio pasado se registro un aumento del 50% en 2009, tanto entre particulares como entre los hogares, segim el
Observatorio de Financiacién Fanmliar de la Agencia Negociadora de Productos Bancarios.

Una reagnipacion de deudas suele supener un cambio en la cuota hipotecana y en los plazos. Nomalmente, las mensualidades
se reducen. pero se alarga el penodo de amorhzacion del préstamo. segin las necesidades del cliente. Debido a estas practicas
en tiempos de crisis econdmica, el plazo medio de amortizacion de un préstamo hipotecario de los espatioles, gue se
situaba en 22,5 afios este mes de mayo de 2010, segim el Instituto Macional de Estadistica (INE), s2 ha quedado corto.

Muchas entidades financieras empezaron a ofertar hipotecas a 50 6 60 afios, conuma financiacion del 100%: del mmmeble
para proporcionar meds facilidades a los usuanios a la hora de pagar, como Caja Catahmya, BBE Caja Duero, Caja Avila, entre
otras. No obstante, este plazo parece que también se ha quedado pequetio. Desde hace poco, la empresa de ntermediacion
financiera, CreditServices se ha atrevido a ofertar una hipoteca conum plazo de 90 afios.

JUna locura?

gl am: a1ma 1.'11..1En1:la en las m]:u:hﬂones econommeas actuales, puede hacer que sereplanteen este tcu

Sin embargo, es aconsejable que analices los mconvenentes con los que tendras que cargar el resto de tu vida. Desde la
mtermediadora financiera mdependiente, BN Tu Solucion Hipotecania, el director general Bicardo Gulias, estima que * ‘no es
uma buena opcion en nmaume de los cases, porque analizande cuotas e mfereses no hay un ahorro significativo, v sien

cambio hay un pago de interés muy elevado a causa de In ampliacion de plazo™.

La situacion econdnuca actial del pais, como hemos comentado, es wna de las grandes razones gue pueden empujar a contratar
este producto. No cbstante, Gulias aconseja no dejarse influenciar por esta covumiura financiera, pues en tres o cuatro afios
puede revertir, ¥ una vez coniratada esta hipoteca, el compromiso estard cemado para los proximes M) afios.

tanto, permitir las ]npul‘ec:ls a 90 anos e
suicida®, agrega.

Extracto de una noticia sobre hipotecas a 90 afios donde Ricardo Gulias fue consultado, en
Pisos.com, 14 de septiembre de 2010




BARCELONA MEETING POINT [

Noticias Expositores BMP 2010

GRUPO FINANCIALPAR: Un servicio 360° al alcance del visitante
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© © Consultores financieros de Tu Solucién Hipotecaria
dando soluciones durante el pasado Salén de
Oportunidades Inmobiliarias de abril

Extracto revista Barcelona Meeting Point, septiembre 2010




BARCELONA MEETING POINT EL FINANCAMENT

INTERMEDIARIS PER
ACONSEGUIR CREDIT

EMPRESES ESPECIALITZADES d Agents assessoren els clients
sobre la quota de la hipoteca i la recerca del millor préstec

P.CARO
redacGonben 1 20minutos.es/twitter:320m
20mi

Molts dels visitants del salé
BMP troben pis o casa adap-
tats a les seves necessitats o
gustos pel que fa a I'habitat-
ge. Pero al'hora de traslla-
dar la seva demanda al'en-
titat bancaria pertinent, es
troben amb la negativa del
banc de concedir-los una hi-
poteca o préstec.

Les empreses d'interme-
diaci6 financera indepen-
dent s6n una opcié a tenir en
compte per tal de poder
aconseguir financament. Un
dels avantatges amb que ju-
guen aquestes societats, com
per exemple Tu Solucion Hi-
potecaria, és la credibilitat i el
prestigi de la cartera de
clients que mouen.

Les operacions hipo-
tecaries que presenten
aquests professionals de la
intermediacio son valorades
pels bancs. També és quel-
com molt preuat per part del
client particular 'assessora-
ment personalitzat que re-
ben dels agents d'interme-
diacié. Un dels punts que es
tracten €s la quantitat maxi-
ma amb que es pot endeu-
tar el futur comprador, per
poder comptar amb unes ex-

pectatives realistes que certi-
fiquin el suport econdbmic de
la compra.

Abans d'escollir I'habitat-
ge desitjat, hem de compro-
var que aquest s'adapta al
nostre poder adquisitiu. Els
intermediaris coneixen de
primerama el mercat i quins
productes hipotecaris poden
ser convenients per al client.

Calcular la quota ideal
Empreses com Tu Solucién
Hipotecaria fan un estudi de
la situacié de cada compra-
dor que demana el seu as-
sessorament i els indiquen
quina quota maxima mensu-
ral poden pagar.

En el cas de no tenir casa
0 pis préviament aparaulat,
el futur propietari el busca, al
mateix temps que l'interme-
diari cerca les millors solu-
cions hipotecaries.

Quan I'operacio esta apro-
vada amb el banc, el client
pot negociar ¢l preu final de
I'adquisicié amb la promoto-
ra. La quota mensual ideal és
un calcul basic abans de sa-
ber quin és el preu de la vi-
venda que es vol trobar, i els
compradors, sovint, ignoren
aquest extrem, com comenta
el director de Tu Solucién Hi-
potecaria, Ricardo Gulias.

D'aquesta forma, s'evita
cometre errors que han obli-
gatmoltes persones a renun-
ciar al seu pis en no poder fer-
se carrec del pagament de la
hipotecaamb I'augment dels
tipus d'interés.

Noticia diario 20 minutos, 21 de octubre de 2010
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> Los espaiioles no saben cuanto pueden gastarse para comprar una casa

Los espanoles no saben cuanto pueden gastarse
para comprar una casa
Publicado el 3 Nav 20 or Pau A. Monserrat

Ricardo Gulias, director de RN Solucidn hipotecaria y experto independiente en Bankimia, nos ha
hecho llegar esta informacién sobre el salon inmobiliario Barcelona Meeting Point y el mundo de
la vivienda:

Con motivo de la 147 edicidn del salén inmobiliario Barcelona Meeting Point no son pocos los
expertos que aseguran que nos encontramos en un buen momento para comprar, y mas atn
cuando hasta el 31 de diciembre de 2010 comprar una vivienda habitual desgrava,
independientemente de nuestra renta. Sin embargo, 1a realidad es que cuando el particularva a
su entidad financiera a pedir una hipoteca, en muchas ocasiones, ésta es denegada.

Ricardo Gulias, director de la empresa de intermediacidn financiera independiente Tu Solucidn
Hipotecaria, afirma que ciertamente es un buen momento pero que hemos de adaptarnos ala
realidad actual.

Hoy en dia, |las entidades financieras y de crédito estdn mas receptivas a operaciones
hipotecarias que son presentadas por intermediadores financieros solventes y de prestigio que,
en muchas ocasiones, por el propio interesado. Ello se debe a que los profesionales de la
intermediacion aseguran a la entidad un filtraje de buenos clientes y al cliente un asesoramiento
que ubica en qué cantidad se puede endeudar.

El director de Tu Solucidn Hipotecaria asegura que l0s pasos a seguir por los futuros
compradores tienen que cambiar. Explica que antes de ir a buscar una vivienda debemos tener
presente el precio de |a vivienda que nuestra economia nos permite pagar.

De esta manera, es interesante asesorarse por un intermediario financiero que conozca la
situacidn del mercado y los productos hipotecarios que se ajustan a cada situacion. Comenta
Ricardo Gulias que son muchos los casos de personas que han acudido a Tu Solucién
Hipotecaria sin tener atn el piso elegido. Es asi como realizan un estudio segun la situacién del
cliente y les dicen cudl es la cucta maxima que pueden pagar.

Después, mientras el intermediario financiero consigue aprobar |a hipoteca, el cliente buscala
vivienda; y con |la operacién aprobada el cliente tiene capacidad de negociar el precio de la
vivienda.

La importancia de saber cudl es |a cuota mensual adecuada es ignorada por la mayor parte de
futuros compradores y sin embargo, indispensable para conocer cual es el precio de |a vivienda
que debemos encontrar. Conociendo estos datos evitaremos caer en errores del pasado ya que
tendremos una cuota que podremos asumir aunque los intereses se vuelvan a disparar en un
futuro.

Es ahora cuando deberemos iniciar el proceso de blsqueda de la vivienda ideal y contar
profesionales que puedan guiarnos por el arduc camino de comprar una casa.

Entrada blog de Bankimia, 4 de noviembre de 2010
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Stage Clinic MLS, el primer congreso de formacion para
profesionales inmobiliarios

Castelldefels (Barcelona) acoge, entre los dias 14 v 16 de enero, la primera edicion de Stage
Clinic MLS con el objetivo de ofrecer a los profesionales del sector inmobiliario una oportunidad
para que reciclen su formacion y conozcan nuevas herramientas de venta.

+ & & % 4 votos | ® & comentarios s Imprimir

Redaccion | 12/01/2011

Entre los dias 14 v 16 de enero se celebra en Castelldefels (Barcelona) el primer Stage Clinic
MLS, un congreso de formacidn para los profesionales inmobiliarios organizado por Cenicy
MLS Barcelona.

Durante los dias que dure el congreso los asistentes podran acudir a sesiones de distintos
empresarios, expertos en economia, financiacion, referentes en el sector inmaobiliario, ademas
de profesionales de la comunicacion v el marketing inmobiliario.

Entre los ponentes se encuentran Ricardo Gulias, director de Tu Solucion Hipotecaria v Tu
Solucién Inmobiliaria, que impartird una sesion sobre la financiacidn en 2011 el dia 14 a las
19 h, Gonzalo Elernardos vicerrector de la Universitat de Barcelona que hablara sobre
networkmg inmobiliario o Juan Carlos Gallego, gerente de Visual Habitat v ponente de una
sesidn sobre negociacion y cierre de la venta.

Esta primera edicion del Stage Clinic MLS llega en un momento de complejidad en el contexto
y tiene como objetivo ofrecer una oportunidad a los empresarios de las pymes del sector
inmobiliario para que reciclen su formacion y conozcan tanto nuevas herramientes de venta
como las ventajas que ofrecen otros profesionales v expertos.

Noticia en el portal Yaencontré, 12 de enero de 2011




Trabaja en una organizacion seria y emergente.

Forma parte de grupotusolucion.

grupotusolucion







