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Molts dels visitants del sal6 
BMP troben pis 0 casa adap­
tats ales seves necessitats 0 

gustos pel que fa a l'habitat­
ge. Pero a l'hora de traslla­
dar la seva demanda a l' en­
titat bandlria pertinent, es 
troben amb la negativa del 
banc de concedir-Ios una hi­
poteca 0 prestec. 

Les emprese d'interme­
diaci6 financera indepen­
dent s6n una opci6 a tenir en 
compte per tal de poder 
aconseguir finan<;ament. Un 
dels avantatges amb que ju­
guen aquestes societats, com 
per exemple Tu Soluci6n Hi­
potecaria, es la credibilitat i el 
prestigi de la cartera de 
clients que mouen. 

Les operacions hipo­
tecaries que presenten 
aquests professionals de la 
intermediaci6 s6n valorades 
pels bancs. Tambe es quel­
com molt preuat per part del 
client particular l'assessora­
ment personalitzat que re­
ben deIs agents d'interme­
diaci6. Un dels punts que es 
tracten es la quantitat maxi­
ma amb que es pot endeu­
tar el futur comprador, per 
poder comptar amb unes ex-
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INTERMEDIARIS PER
 
ACONSEGUIR CREDIT
 
EMP ESES ESPECIAUTZADES .Agents assessoren els clients 
sobre la quota de lahipoteca i la recerca del millor prestec 

* Foso de 12 em• Pro ociones 
* Maximo 7 paradas. 19,5 mts. Reeorrido Viviendas de entrega * Hueeos minimos de 90 x 90 em. 
* Instalaei6n en interior e intemperie inmediata en Vic y Barbera 

Volumetric, promotora que 
desarrolla su actividad desde 
1987,cuentaenestosmomen­
tos con tres promociones de 
entrega inmediata en las po­
blaciones deVic, Barbera del 
Valles y Ueida. Portal de Que­
ralt, enVic, consta deviviendas 
de uno a tr~s dormitorios a 
partir de 85.000 euros. Nova 
PlantaResidencial, enBarbera, 
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pectatives realistes que certi­ D'aquesta forma, s'evita 
fiquin el suport economic de cometre errors que han obli­
lacompra. gat moltes persones a renun­

Abans d'escollir l'habitat­ ciar al seupis en no poderfer­
ge desitjat, hem de compro­ se carrec del pagament de la 
var que aquest s'adapta al hipoteca amb I'augment dels 
nostre poder adquisitiu. Eis tipus d'interes. Molts futurs compradors desconeixen, previament ala com~ 

intermediaris coneixen de 
primera rna el mercat i quins 
productes hipotecaris poden 
ser convenients per al client. 

calcular Ia quota ideal 
Empreses com Tu Soluci6n 
Hipotecaria fan un estudi de 
la situaci6 de cada compra­
dor que demana el seu as­
sessorament i els indiquen 
quina quota mil.xima mensu­
ral poden pagar. 

En el cas de no tenir casa 
o pis previament aparaulat, 
el futur propietari el busca, al 
mateix temps que l'interme­
diari cerca les millors solu­
cions hipotecaries. 

Quan l'operaci6 estil. apro­
vada amb el banc, el client 
pot negociar el preu final de 
l'adquisici6 amb la promoto­
ra. La quota mensual ideal es 
un cil.lcul basic abans de sa­
ber quin es el preu de la vi­
venda que es vol trobar, i els 
compradors, sovint, ignoren 
aquest extrem, com comenta 
el director deTu Soluci6n Hi­
potecaria, Ricardo Gulias. ELEVADORE5
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es un conjunto residencial de 
pisos de dos, tres y cuatro ha­
bitacionesy aticos con terrazas 
y duplex de dos 0 cuatro dor­
rnitorios. Los precios sonapar­
tir de los 220.000 euros, con 
plaza de aparcarniento inclui­
da. Miradorde l'Aigua, en Uei­
da, es un conjunto de pisos de 
dos acuatro habitacionesy du­
plex desde 208.000 euros. 
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* Aneho esealera 
* Aneho esealera 
* Esealeras recta 
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* Esealeras reetas ye 
* Instalaci6n en interic 
* Aneho esealera fijae 
* Aneho esealera fijaci 


